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CHECKLIST PARA VALIDAR HIPÓTESIS DE NEGOCIO EN STARTUPS

…Antes de empezar: cabecera del piloto

Nombre del piloto: cómo la vas a llamar.

Fechas: día que empieza y día que acaba.

Responsable y equipo: quién manda y quién ayuda.

Objetivo claro: qué quieres comprobar. Ejemplo: “Validar si pymes pagarían 49 €/mes por la solución”.

Hipótesis principal: la suposición crítica que quieres validar.

Tipo de hipótesis: cliente / problema / solución / canal / precio / ingresos.

Método de validación: entrevistas, landing, preventa, piloto, test de anuncios.

Criterio de éxito (Go / No Go): ejemplo: “Al menos 5 clientes dispuestos a pagar”..
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Con el siguiente checklist podrás comprobar tu idea de negocio.
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Fase 1 — Preparación (de 1 a 3 día) Fase 2 — Ejecución de la validación (1–2 semanas) Fase 3 — Análisis y decisión (1–2 días)

❑ Hipótesis claramente formulada: en una frase.

❑ Riesgo identificado: qué pasa si esta hipótesis es falsa.

❑ Cliente objetivo definido: a quién validas.

❑ Suposición medible: qué comportamiento esperas 
observar.

❑ Método elegido: el más simple y rápido posible.

❑ Evidencia mínima definida: número de entrevistas, 
clics, pagos, usos.

❑ Materiales preparados: guion, landing, oferta, mensaje, 
formulario.

❑ Tiempo y coste acotados: máximo que vas a invertir.

❑ Reglas claras de decisión: qué significa validar o 
invalidar.

❑ Revisión final: checklist completa antes de salir.

Antes de empezar: mínimos imprescindibles

❑ Hipótesis escrita y visible para el equipo.

❑ Métrica principal definida.

❑ Sistema simple para registrar resultados.

Durante la ejecución

❑ Lanza rápido: no perfecciones, prueba.

❑ Habla con clientes reales: evita opiniones internas.

❑ Registra datos y evidencias: citas textuales, números, 
comportamientos.

❑ No cambies varias cosas a la vez: una hipótesis = un 
piloto.

❑ Revisión frecuente: ¿estás viendo señales claras?

❑ Control del sesgo: no fuerces la validación.

❑ Para si no hay señales: no alargues sin aprendizaje.

❑ Resultado vs criterio inicial: ¿se ha cumplido?

❑ Evidencia recopilada: datos, pagos, usos, citas.

❑ Hipótesis validada, parcial o no validada

❑ Decisión tomada: continuar, iterar, pivotar, abandonar

❑ Aprendizajes clave: qué has descubierto.

❑ Impacto en la estrategia: qué cambia a partir de ahora.

❑ Siguiente hipótesis prioritaria

❑ Resumen en 1 página: deja trazabilidad para el futuro.
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Notas

Positivas Negativas

CHECKLIST PARA VALIDAR HIPÓTESIS DE NEGOCIO EN STARTUPS

https://one.gob.es/es
https://one.gob.es/es

	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3

